Für unseren internationalen Kunden, ein Hersteller von Verpackungslösungen in der Region Speyer suchen wir einen 

Teamleiter Vertriebscontrolling (m/w/d)


Aufgaben:
· Vertriebsplanung & Forecasting: Du erstellst die Vertriebsplanung (Absatz, Umsatz, Deckungsbeiträge) sowie Budgets und Forecasts in enger Abstimmung mit dem Vertrieb.
· Profitabilitätsanalysen: Du arbeitest eng mit der Vertriebssteuerung zusammen und analysierst die Profitabilität nach verschiedenen Merkmalen.
· Analysen: Du bewertest Vertriebsaktionen und Kampagnen und leitest fundierte Handlungsempfehlungen ab.
· Business Partnering: Du bist als Business Partner Vertrieb zentrale Schnittstelle und unterstützt Management sowie Fachbereiche mit fundierten Entscheidungsgrundlagen.
· Planung und Reporting: Du arbeitest intensiv an der Einführung eines neuen Planungs- und Reporting-Tools mit und entwickelst es konzeptionell und technisch weiter.
· Teamleitung & Optimierung: In deiner Rolle führst du ein Team von zwei Mitarbeitenden und berichtest an die Leitung Controlling. Zusammen verantwortet ihr die Weiterentwicklung und Optimierung des Controllings für Vertrieb und Integrationsmanagement.
· Key-User: Du fungierst als Key-User für das Planungstool und schulst sowie unterstützt die Anwender.

Profil:
· Qualifikation: Du hast ein erfolgreich abgeschlossenes Studium in Betriebswirtschaft, Wirtschaftswissenschaften oder eine vergleichbare Qualifikation.
· Berufserfahrung: Du verfügst über mehrjährige Berufserfahrung im Vertriebscontrolling und/oder Vertrieb und hast bereits erste Führungserfahrung.
· Systeme & Tools: Du bist sicher im Umgang mit MS-Office und hast gute Kenntnisse in SAP (FI, CO, MM, SD, PS), idealerweise in SAP S/4HANA. 
· Kommunikation: Deine Deutsch- und Englischkenntnisse sind verhandlungssicher.
· Arbeitsweise: Strategisches Denken, Kommunikationsstärke sowie deine ausgeprägte Lösungskompetenz rundet dein Profil ab.
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