Unser Kunde ist ein europäischer Hersteller im Bereich Intralogistik, Flurförderzeug-, Lager- und Materialflusstechnik-
Für die Region Ostdeutschland suchen wir im Home Office einen
Area Sales Manager (m/w/d) – Außendienst Region Ostdeutschland
Mit Wohnsitz in Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern, Sachsen, Sachsen- Anhalt oder Thüringen
Aufgaben
Als Area Sales Manager im Außendienst für die Region Ostdeutschland übernimmst du eine Schlüsselrolle für unseren B2B Vertrieb:
· Du betreust und entwickelst eigenverantwortlich unsere Bestandskunden und schaffst stabile, langfristige Partnerschaften.
· Du identifizierst aktiv neue Marktpotenziale und gewinnst Neukunden in den Bereichen Intralogistik, Flurförderzeug-, Lager- und Materialflusstechnik
· Du übernimmst die Angebotserstellung, behältst die Umsetzung im Blick und wirkst an der Budgetplanung mit.
· Du führst Maßnahmen zur Neukundenakquise selbstständig durch — zielgerichtet, professionell und strukturiert.
· Du pflegst das CRM-System  und nutzt es aktiv zur Kundenkommunikation und Vertriebssteuerung.
· Du vertreibst die Produkte, Servicedienstleistungen und Lösungen — technisch fundiert und auf Augenhöhe.
Mit anderen Worten: Du gestaltest deinen Vertriebserfolg in deiner Region selbst – mit starken Produkten, echtem Gestaltungsspielraum und vollem Rückhalt.

Profil:
Für diese Rolle suchen wir eine Persönlichkeit, die Vertrieb lebt – und Technik versteht:
· Du besitzt eine technische oder kaufmännische Ausbildung und bringst solide Kenntnisse im Verkauf von Bereich Flurförderzeug-, Lager- und Materialflusstechnik oder Baumaschinen mit.
· Du verfügst über mehrjährige Erfahrung im Vertrieb, idealerweise im Key Account Management oder im technischen B2B-Umfeld.
· Branchenkenntnisse in einem oder mehreren der folgenden Bereiche sind ein klarer Vorteil: Intralogistik, Flurförderzeuge, 
· Erfahrung in der Neukundengewinnung, der Identifizierung von Bedarfen und der Beratung zu technischen Lösungen.
· Dein Wohnort liegt idealerweise im Verkaufsgebiet.
· Kenntnisse in SAP und CRM-Systemen (z. B. Salesforce) sind von Vorteil.
· Du überzeugst durch Kommunikationsstärke, Verlässlichkeit und Teamfähigkeit.
· Du arbeitest selbstständig, strukturiert und bist gerne im Außendienst unterwegs.
· Diese Rolle ist perfekt für Menschen, die technische Lösungen verstehen – und diese mit Überzeugungskraft verkaufen können.
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